Working HR

Donde y como buscar tus primeros clientes como Asistente
Virtual

1. En tu red de contactos (aunque no lo sepas)
Doénde:

o Familiares, amistades, conocidos, excompaieros de trabajo o estudio
e Comunidades o grupos en WhatsApp, Telegram o Slack

Coémo:

o Contales qué estas haciendo y ofrecé ayuda concreta

e Mandales un mensaje directo:
“Estoy ofreciendo servicios de asistencia virtual para emprendedores/as. Si conocés
a alguien que necesite ayuda con organizacion, redes o atencion al cliente, avisame”

Tip: Los primeros clientes suelen venir de personas que ya confian en vos.

2. LinkedIn
Donde:

e En tu perfil y en publicaciones
e En comentarios de otros perfiles (visibilidad)
o En mensajes privados a profesionales o emprendedores

Coémo:

e Optimiza tu perfil con tu rol claro: “Asistente Virtual para emprendedores digitales”
o Publicé contenido de valor
o Envia mensajes personalizados, sin ser invasiva

Ejemplo:

“Hola [nombre], veo que tenés una marca personal activa. Queria contarte que ayudo a
emprendedores como vos con tareas como gestion de agenda, redes y soporte administrativo.
JEstas buscando este tipo de ayuda?”

Filtra en el buscador “Founder OR CEO OR Owner”
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3. Instagram
Donde:
e En tu propio perfil
o Comentando en cuentas de emprendedores
e Respondiendo historias o mensajes directos
Como:
e Mostra tus servicios con ejemplos
e Uséreels y carouseles simples

e Qenera conversaciones reales

Tip: No vendas en frio. Primero genera conexion, luego ofrecé tu ayuda.

4. Plataformas freelance
Donde:

e Workana, Upwork, Freelancer, Fiverr
e SoyFreelancer (Latinoamérica), Malt (Europa), PeoplePerHour

Como:
e Cred un perfil profesional con foto y descripcion clara
e Aplicé a proyectos especificos con propuestas personalizadas
o Usa palabras clave que los clientes buscarian: "virtual assistant", "administrative

support", "community manager"

Tip: No apliques masivamente. Elegi bien y escribi propuestas pensadas.

5. Comunidades de emprendedores/as
Doénde:

e Grupos de Facebook, comunidades en Discord, Slack o foros
e Espacios de formacion: cursos, workshops, membresias

Como:
e Presentate cuando se habilite el espacio para hacerlo

o Comenta activamente en posteos
e Oftrecé valor sin vender directamente
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Ejemplo:
“Si necesitas ayuda con organizacion o tareas administrativas, feliz de charlar :) soy AV y
estoy armando mi base de clientes.”

6. Email personalizado / propuesta directa

Donde:

e Webs de emprendedores, tiendas online o perfiles de redes
o Contactos que te interesen (identificd una necesidad)

Como:
e Escribi un mail simple y directo:
"Hola [nombre], vi tu web y me encanta tu proyecto. Me dedico a la asistencia virtual

y pensé que quizads podrias delegar algunas tareas como [ejemplo concreto]. Si te
interesa, te puedo contar como trabajo. ;Gracias por leerme!"

7. Colaboraciones o intercambios (al principio)
Doénde:

e Otras freelancers: disefiadoras, community managers, contadoras
Como:

e Ofrecé hacer una prueba o colaboracioén a cambio de visibilidad o testimonio
o Busca alianzas: “yo hago soporte, vos hacés disefio” — paquete conjunto

Tip: Esto te da experiencia, confianza y portfolio.

Recomendaciones finales:

e No esperes a estar “lista” 100%. Empeza con lo que tenés.

e Tené una propuesta clara y simple. Que se entienda en 1 oracion.

o Busca conversaciones, no solo ventas.

o Siempre pedi testimonio a cada persona con la que trabajes, aunque sea una sola tarea.



